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DLA SZKOLEN ZAMOWIONYCH
DO KONCA WRZESNIA 2022

MODUM

Niepubliczny Osrodek
NE G O C] é & C]E -

w pracy DyrektoraiNauczyciela

Szkolenie dla Rad Pedagogicznych

PROGRAM SZKOLENIA:

« Definiowanie celu strategicznego i punktow krytycznych
negocjacji,

« BATNA jako kluczowy element sukcesu w negocjacjach,

« Przygotowanie do negocjacji w oparciu o projektowanie
umowy,

« Etyka w negocjacjach przez pryzmat reputacji
reprezentowanej organizacji, celéw i efektywnosci
negocjacji,

« Rb6znice intereséw w negocjacjach w aspekcie
przygotowania i oprawy,

« EmpatiaiasertywnoS¢ w konfrontacji z manipulacja
| perswazja,

« Dyplomacja, elastycznos$¢, inteligencja emocjonalna

EFEKTY:
Warsztat ma na celu przekazanie praktycznych umiejetnosci negocjacji osobom, ktére
o na co dzien pracuja w placéwce oSwiatowej. Szkolenie przekazuje praktyczna wiedzy
w nowoczesnych negocjacjach, jak pokonywac trudnosci wynikajace z réznic intereséw grup (nauczyciele, uczniowie,
o Przygotowanie scenariusza rozmowy i drég alternatywnych rodzice), jak prowadziC negocjacje utrzymujac postawe dyplomatyczna, empatyczna,
- projekt rozwigzan alternatywnych, jednoczesnie asertywna w konfrontacji z manipulacja i perswazja oraz jak dobrze
. Przeglqd technik manipulacji i perswazji - odpornos¢ przygotowac sie do negocjacji w oparciu o projektowanie umowy i BATNA.

I obrona celu negocjacji w obliczu manipulacji. KONTAKT:

Adam Piasecki 60177 43 67

Szkolenie prowadzone przez akredytowany ODN. , )
kontakt@adampiasecki.com




